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Profesjonalizm i otwartos¢ w partnerstwie z Dr. Falk Pharma.

Nasza skuteczna wspotpraca z Ewopharma trwa juz od ponad 20 lat. To co zaczeto sie jako
poczatkowy projekt z Salofalkiem® i Ursofalkiem® w kilku wybranych krajach przeksztalcito sie w
wieloletnig wspoétprace, oparta na zaufaniu do Ewopharma w prowadzeniu marketingu, sprzedazy
i rejestracji rozszerzajgcego sie portfolio produktéw Dr. Falk na catg Europe Wschodnia.

Duza i dobrze rozwinieta sie¢ Ewopharma w tym regionie pozwala na rozwéj naszej obecnosci, w
oparciu o ich doswiadczenie i znajomos$¢ rynkow, ktorej nie mogliby$smy osiggngé samodzielnie.
Ewopharma to zaufany partner, z ktérym praca charakteryzuje sie profesjonalizmem i otwartoscia.

Bez watpienia polecamy Ewopharma innym firmom farmaceutycznym, ktére szukaja dostepu do
Europy Srodkowo-Wschodniej majac jednoczesnie nadzieje na réwnie owocne partnerstwo w
przysztosci.

Firma Dr. Falk Pharma specjalizuje sie w rozwoju i sprzedazy produktéow farmaceutycznych stosowanych
w gastroenterologii i hepatologii. Produkty- wydawane gtdwnie na recepte — sg sprzedawane w 65
krajach, w zwigzku z czym czesto wspotpracujemy z lokalnymi partnerami, np. z firmg Ewopharma.

Zawsze bylismy bardzo zadowoleni z naszej wspétpracy z firmg Ewopharma. Poczatkowo asortyment
naszych produktéw na rynku w Polsce, Czechach, Stowacji, Butgarii i Rumunii byt niewielki, ale dzieki
rozpoczetej w péznych latach 90. wspétpracy z Ewopharma portfel produktéw Dr. Falk na rynkach Europy
Srodkowo-Wschodniej stale sie zwieksza.

Rynki te zapewniajg dostawcom produktéw farmaceutycznych wielu wyzwan takich jak relatywnie niskie
ceny oraz przede wszystkim presja konkurencji. Kolejnym wyzwaniem, ktére okazato sie kluczowe, gdy
podejmowali$my decyzje o podjeciu wspétpracy z Ewopharma, bylo znaczne zmniejszenie ryzyka
zwigzanego z wejsciem na te rynki, poniewaz firma Ewopharma ponosita ryzyko zwigzane z ptatnosciami.
Jestesmy réwniez pod wrazeniem jej pozycji w wielu krajach tego regionu zbudowanej dzieki duzej sieci
przedstawicieli medycznych. Sg oni dobrze znani na poszczegdélnych rynkach i ich kluczowych
segmentach, co okazato sie mie¢ decydujgce znaczenie podczas skutecznego wprowadzania produktow
w Europie Srodkowo-Wschodniej.

Powierzyli$my firmie Ewopharma marketing i sprzedaz naszych produktéw na rynkach Europy Srodkowo-
Wschodniej. Za sprawg jej doswiadczenia oraz sieci lekarzy i szpitali wspotpraca okazata sie bardzo
korzystna. Ponadto firma Ewopharma zapewnia pierwszorzedne wsparcie podczas rejestracji naszych
produktéw i dopuszczania ich do obrotu na tych rynkach. Jej pracownicy sg specjalistami w tej dziedzinie,
a ich znajomos$¢ systemow prawnych i procesow rejestracji okazata sie nieodzowna.

Zespot firmy Ewopharma wykazuje sie duzym profesjonalizmem podczas naszej wspétpracy z
doswiadczonymi specjalistami w zakresie marketing, sprzedazy i kwestii sprawnych w ich siedzibach oraz
ze specjalistami na poszczegolnych rynkach lokalnych. Nasza wspoipraca opiera sie na zaufaniu —
mozemy im powierzy¢ obszerny portfel naszych produktéw na tych kluczowych rynkach. Kolejnymi
kluczowymi czynnikami, ktére charakteryzujg naszg wspotprace z firmg Ewopharma, jest otwartosc i
szybkos¢ reakcji, co ma ogromne znaczenie w naszej branzy.

Patrzymy na przysztg wspotprace z firmg Ewopharma z wielkim optymizmem. Sg waznym partnerem w
rozwoju naszej dziatalnosci i cieszymy sie na kolejne lata wspodlnej pracy.



